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Chapitre 11 L'organisation de l'activité d'une force de vente    taires tels que CPM Marketing ou SIG dont les vendeurs externalisés remplissent
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B/ LES OBJECTIFS COMMERCIAUX : Pour atteindre ces objectifs généraux, le directeur du marketing met en place une politique commerciale  Il définit les axes à 
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ainsi que la place de la force de vente dans la stratégie marketing de   Au cours de cette période, le nouveau vendeur travaille avec un vendeur confirmé
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Cette formation s'adresse aux managers de la force de vente, dirigeants d'entreprise, directeurs commerciaux, directeurs de marketing, chefs de vente et à 
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